Opdracht 4:
De eetbare plant die je opkweekt ga je ook verkopen. Hierbij maak je gebruik van de marketingmix.
De zgn. 4 P’s. (prijs, product, plaats, promotie)

a. Bepaal de prijs van je product. Maak gebruik van de kostprijs  en BTW. Geef  argumenten en berekeningen.
b. Geef aan (plaats) waar het product wordt verkocht.
c. Geef informatie over het product.


Opdracht 5:
Maak een keuze tussen gangbare of biologische teelt.

Eén P  in de marketing mix staat voor promotie.
Je gaat je product extra aantrekkelijk maken. Dit kan bijvoorbeeld door een flyer of  een etiket 
Geef in je promotie  met minstens vijf sterke argumenten je keuze gangbaar/ biologisch aan.







