Landbouw- breed

Naam………………………………………..                                           Werkvorm: in tweetallen

Klas…………………………………………..


Leerdoelen:
LG/K/11a
De kandidaat kan op adequate wijze informatie over de markt, de belangrijkste
bedrijfsvormen, verkoopsystemen en eisen aan personeel verwerven en verwerken,
zoals:
- kostprijs, vraagprijs
- verkoopsystemen o.a. winkel, markt, veiling, internet, groothandel
  afzetkanalen en afzetmogelijkheden in een veranderende markt
- afzet van een product afhandelen
LG/K/13a
 De kandidaat kan op correcte wijze ‘klanten’ helpen en (daarbij) inspelen op
consumentengedrag, en daarbij:
- klanten ontvangen
- een verkoop en adviesgesprek voeren
- informatie geven over service
- sociaalvaardig telefoneren met klanten
- order noteren, uitvoeren en afwerken
- rekening opmaken
- product inpakken
- omgangsvormen hanteren volgens geldende normen
- correct presenteren
- correct taalgebruik hanteren
  en heeft kennis van:
- kijkgedrag, koopgedrag
- klantenbinding
- invloed van reclame en wijze van presenteren
- mode, trends
LG/K/14a
De kandidaat kan een globale prijsberekening maken en daarbij:
- constante en variabele kosten onderscheiden
- opslagpercentage berekenen

De kandidaat kan regelmatig voorkomende administratieve handelingen op het gebied
van beheer uitvoeren, en daarbij:
- voorraadadministratie bijhouden
- een begroting maken






De opdracht:

Je staat in een bloemenwinkel, er komt een aanstaand bruidspaar  binnen die 8 maart willen gaan trouwen. Voor de gasten willen ze een mooie corsage hebben. De vraag aan jou is; laat maar zien hoe mooi jouw corsages zijn, aan het voorbeeld dat je voor deze mensen gaat maken, willen zij bepalen of ze jou de opdracht willen geven of dat ze naar een concurrent gaan. Als deze klanten de bestelling plaatsen , willen ze 30 + eventuele reserve- corsages bestellen.

Wat moet je doen:
· Je gaat onderzoeken wat een corsage is, leg uit.
· Van welke technieken maak je gebruik (tenminste 3) bij het maken van een corsage.
· Hoe maak je een corsage; je maakt een stappenplan met foto’s.
· Hoeveel tijd denk je nodig te hebben voor één corsage en hoeveel tijd voor alle corsages.
· Je gaat uitzoeken welke bloemen en groen je op een zo duurzaam mogelijke manier kunt kopen/plukken.
· Hoeveel materiaal heb je nodig voor alle corsages, maak een lijst van benodigdheden. 
· Bepaal wat de kosten zijn voor de corsages +  19% BTW. (alle corsages en per stuk)
· Bepaal de prijs van de corsages, hierin moeten de kosten van de gewerkte uren en 50% winst  naar voren komen.
· Hoe kun je deze klanten zover krijgen dat ze de bestelling bij jou plaatsen, denk aan een promotie flyer, scherpe prijs, verleidelijke aanbieding.
· Bedenk hoe je de corsages op een duurzame manier kunt inpakken.

Alle bovenstaande punten moeten naar voren komen in je verslag, maak alinea’s/zinnen waarin de punten verwerkt zijn.

Voor de volgende les bij mevr. Bosma:
Je maakt samen twee corsages, de mooiste zullen jullie moeten proberen te verkopen aan dit bruidspaar. Maak een lijstje met benodigdheden die je nodig hebt om twee voorbeeldcorsages te maken.




